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PERSONLICHE KONTAKTE PRO TAG (DIREKT, NUR INTERESSE WECKEN - KEINE PRASENTATION)
Wie viele Menschen habe ich personlich auf die Geschéftsgelegenheit angesprochen?

Wie viele Menschen habe ich personlich auf die Produkte / die Tests angesprochen? (T = Test gemacht)
Wie viele 1:1 oder 2:1 Business Gesprache (z.B. zuhause, unterwegs, on-/offline) habe ich durchgefiihrt?
Wie viele regionale oder Corporate Events habe ich selbst besucht (on-/offline)?

Wie viele Gaste hatte ich dazu personlich eingeladen?

INFORMATION

Wie viele meiner personlich eingeladenen Gaste sind tatsachlich erschienen?

Wie viele Gaste von Partnern meiner Downline waren ca. anwesend?

Wie viele Startgesprache / Onboardings habe ich heute durchgefiihrt (direkt oder fiir Partner)?
Wie viele Interessenten sind als Partner gestartet?

Wie hoch war ihre Erstbestellung in Credits?
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TRAININGS, SEMINARE, EVENTS & CALLS

Wie viele Interessenten habe ich zum nachsten Call/ Event eingeladen?

SYSTEM

Wie viele Workshops/ Seminare/ Events/ Calls habe ich diese Woche besucht?

Wie viele Partner meiner Downline waren anwesend?
]
Wie viele Personen habe ich personlich eingeschrieben?

Wie viele davon haben eine Erstbestellung getatigt? (Credits angeben)

Umsatze: Wéchentliche und monatliche Credits IN BALANCE (am Ende jeder Woche eintragen) WC = MC = Position am Monatsende:

Wachentliche NEUE Credits pro Leg (L1 = 001-links, L2 = 001-rechts) L1= L2 =
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